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PRZYGOTOWUJACA

297 KAMPANIA TESTOWA
36&" od 5.000 PLN netto / ptatnosé jednorazowa

Do abonamentu ,Outsourcing sprzedazy” zaprosimy Cie dopiero wtedy, gdy bedziesz na niego gotéw - zaréwno pod
wzgledem infrastruktury (zerknij na checkliste w dokumencie do pobrania w zaktadce ,Outsourcing sprzedazy”),
jak i mentalnym.

Klienci, ktérzy nie sg przekonani, by od razu inwestowaé w abonament (maja negatywne doswiadczenia
lub trudno im uwierzy¢ w powodzenie projektu), czesto decyduja sie na kampanie testows.

W zaleznosci od tego, czy chcesz postawié swoje pierwsze
kroki na rynkach niemieckojezycznych, czy dysponujesz juz
baza leadéw (np. potargowych), zasugerujemy Ci dziatania
zmierzajace do pozyskania takich informacji zwrotnych

od potencjalnych klientéw, ktére albo pokaza Ci sens abona-
mentu - albo odwioda Cie od dtugoterminowej inwestycji
na danym etapie rozwoju Twojej firmy.

Co moze wydarzyc¢ sie podczas kampanii testowej?

Przekonasz sie, ile leadéw udato nam sie pozyskac lub wskrzesi¢ podczas jednego miesigca pracy
i co pozyskane firmy méwia one o perspektywie sprzedazy Twoich produktéw.

Bedziesz mégt wyciagnac wnioski z odpowiedzi odmownych,
gdyz zawsze zapytamy klienta o to, dlaczego odmawia nam wspédtpracy.

By¢ moze pozyskamy pierwsza sprzedaz.

ktére czynig go mniej konkurencyjnym i bedziesz miat mozliwo$¢ uzupetnic braki lub wprowadzi¢ korekty.

Doswiadczysz jakos$ci wspodtpracy z nami!

2@ Moze sie wydarzy¢, ze potencjalni klienci wskaza na aspekty dotyczace Twojego produktu,

Zanim podejmiesz decyzje o tym abonamencie,
porozmawiaj ze swoim doradcq!
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