
USŁUGA
PRZYGOTOWUJĄCA
DO ABONAMENTUKAMPANIA TESTOWA

od 7.500 PLN netto / płatność jednorazowa

Do abonamentu „Outsourcing sprzedaży” zaprosimy Cię dopiero wtedy, gdy będziesz na niego gotów – zarówno pod 
względem infrastruktury (zerknij na checklistę w dokumencie do pobrania w zakładce „Outsourcing sprzedaży”),
jak i mentalnym.

Klienci, którzy nie są przekonani, by od razu inwestować w abonament (mają negatywne doświadczenia
lub trudno im uwierzyć w powodzenie projektu), często decydują się na kampanię testową.

Co gwarantujemy w ramach kampanii testowej?

Gwarantujemy identyfikację i budowę bazy kontaktów w grupie lub grupach docelowych, zapewniając minimum 500 
kontaktów firmowych, które spełniają cele zlecenia. W ramach tej usługi skorzystamy zarówno z własnych narzędzi
do budowania bazy, jak i, w razie potrzeby, z bazy klienta.

Zobowiązujemy się do wysłania zaproszeń do współpracy do całej bazy w ramach kampanii "FIRST" oraz "FOLLOW-UP".

Być może pozyskamy pierwszą sprzedaż.

Zapewniamy realizację co najmniej 50 jakościowych rozmów telefonicznych z wybranymi kontaktami z bazy, mających 
na celu pozyskanie danych kontaktowych osób decyzyjnych oraz przedstawienie firmy w rozmowie telefonicznej.

Gwarantujemy uzyskanie co najmniej 30 odpowiedzi zwrotnych z kampanii mailowej i telefonicznej
(pozytywnych, odmownych lub odmownych wraz z uzasadnieniem), co pozwoli na lepsze zrozumienie rynku 
 oczekiwań grupy docelowej.

 +48 722 340 321 martyna@db99.pl

Zanim podejmiesz decyzję o tym abonamencie,
porozmawiaj ze swoim doradcą!

W zależności od tego, czy chcesz postawić swoje pierwsze 
kroki na rynkach niemieckojęzycznych, czy dysponujesz już 
bazą leadów (np. potargowych), zasugerujemy Ci działania 
zmierzające do pozyskania takich informacji zwrotnych
od potencjalnych klientów, które albo pokażą Ci sens abona-
mentu – albo odwiodą Cię od długoterminowej inwestycji
na danym etapie rozwoju Twojej firmy.


